
�

�

Conceito

• Sistema de troca de informações entre Martins e seus clientes;

• Permite análise de comportamento das famílias dentro da loja;

• Auxilia na melhoria da Gestão e da Rentabilidade de nossos 
clientes;

• Disponibiliza relatórios que permitem a análise do desempenho 
comercial do cliente e comparativos com o mercado regional e 
nacional.

MMóódulo Rentabilidadedulo Rentabilidade
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Relações entre as partes

Informações

Website
Conexão

-Possibilidade de 
aumento da base de 
clientes
-Valor agregado ao 
software

-Desenv
solução
-Base de 
clientes

Taxa de manutenção

Software de automaçãoVAREJISTA
“FÁBRICA” DE
SOFTWARES
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Como funciona?

• Instalação de uma funcionalidade junto ao programa de 
automação da loja;

• Tratamento de algumas informações de compras e vendas;
• Martins processa e disponibiliza os relatórios no site do Módulo 

Rentabilidade, e
• Acesso através de senha exclusiva.
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Alguns relatórios disponíveis...
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Empresas de Software parceiras...

Empresas homologadas:Empresas homologadas:

Linear Sistemas – BH
Casa Magalhães – CE
Sysmac – GO e TO

�

de 15 a 
20 dias

• Lojista : Envia email para theyson@martins.com.br com 
nome da loja, pessoa de contato e telefone;

• Martins :
– Faz análise de compatibilidade com o fornecedor de software 

de PDV da loja

– Envia contrato para lojista

• Lojista : Assina contrato com UMV

• Martins :
– Solicita ao fornecedor de software a ativação do cliente
– Acompanha a utilização do serviço pelo cliente.

Processo para AdesProcesso para Adesããoo
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